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PROGRAMME

DE

FORMATION
COMPTABILITE CLIENTS

Formation et intervention dans vos locaux ou dans nos centres de formation

Objectifs

A lissue de la formation,

le stagiaire doit étre capable de maitriser
le processus ventes clients, connaitre la
reglementation comptable et fiscale relative
a la facture, maitriser le controle et
I’enregistrement comptable des opérations
de vente ainsi que des opérations de
cloture relatives aux ventes.

Public
Collaborateurs de services comptables,
Responsables de la comptabilité clients...

Pré-requis

Bonnes connaissances des bases comptables.

Durée

O Dans vos locaux :

1 a 4 jours selon les besoins (9h30 — 17h30)
Soit 7 a 35 heures de formation.

O Dans notre centre de formation :
2 jours (9h30— 17h30)
Soit 14 heures de formation.

Le lieu du stage

O Dans vos locaux
ou
Dans notre centre de formation :

O Paris, O Bordeaux, O Meérignac, O .........
O Session Individuelle
O Session Personnalisée 4 Participants maxi

O Session Groupée 10 Participants maxi

Tel : 0134412410

Acqueérir la pratique de la
comptabilité clients

1- Les contrats commerciaux

Contrat commercial : définition,
validité, forme et principales
clauses.

* Conditions de vente.

2- Les factures de ventes

Factures et avoirs : piéces
comptables justificatives, définitions
et mentions obligatoires.

Réduction commerciales et
financiéres.

Avances et acomptes.

3- TVA sur les ventes

TVA sur les ventes réalisées
en France.

TVA sur les livraisons
intracommunautaires.

Auto liquidation de la TVA.

TVA sur les débits et TVA sur les
encaissements.

4- Comptabilisation des ventes :
conditions et écritures

Comptabilisation des ventes de
marchandises.

Comptabilisation des ventes de
services.

Comptabilisation des ventes a
I'export.

Opérations de fin d’exercice
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5- Comptabilisation des avoirs et
des reglements des créances
clients

* Les moyens de réglements et leur
comptabilisation.

6- Créances Clients a la cloture des
comptes

* Justification des comptes clients,
ajustement des comptes de
charges et de produits relatifs aux
opérations avec les clients.

* Traitement comptable des
créances douteuses ou litigieuses.

* Savoir comptabiliser les ventes de
fin et de début d’exercice.

* La dépréciation des créances.

Méthodologie et pédagogie

La pédagogie sera active et participative
avec :

* Des étapes théoriques et pratiques

* Une formation assurée par des
Professionnels de I'expertise
comptable.

Gestion de la Comptabilité

- Fax:0134410149

Organisme formation enregistrée au numéro 11 75 54086 75.



http://www.ig-conseils.com/formation.html

